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KOMPETENZ

Hat diese Checkliste Fragen aufgeworfen? 
Wir beraten Sie gerne bei Ihrem Weg zu S/4HANA mit einem an 
Ihre Bedarfe angepassten SAP-Lizenzmodell. 

Das SAP-Lizenzmodell ist komplex 
und unterliegt ständiger Verände-
rung, bietet aber auch Raum für 
Interpretation und Verhandlung. 
Dazu informieren wir Sie und sorgen 
für mehr Sicherheit bei zukünftigen  
Investitionen. 

In einem 60-minütigen Exklusiv- 
Meeting klären wir Sie über die 
Möglichkeiten der Optimierung 
Ihrer Lizenzkosten und Wartungs-
zahlungen, auch durch Nutzung 
moderner Tools zur Verwaltung 
und Messung Ihrer Lizenzbestände, 
auf.

Schaffen Sie Transparenz im Lizenz-
management! So stehen künftige 

Entscheidungen und Investitio-
nen auf einer fundierten und in-
dividualisierten Grundlage, die als  
Brücke für die kommenden Jahre 
mit SAP S/4HANA dient.

JA    NEIN Haben Sie Ihre SAP-Lizenzen immer 
im Blick?

Ist Ihr historischer SAP-Lizenzbe-
stand bekannt und hinsichtlich der 
Nutzung optimiert?

Kennen Sie den Preis Ihrer zukünfti-
gen S/4HANA-Umgebung aus Sicht 
der SAP-Lizenzen?

Stehen Ihre SAP-Lizenzverhandlun-
gen für den Umstieg auf SAP S/4HA-
NA an und Sie würden eine unab-
hängige Zweitmeinung schätzen? 

Kennen Sie die Herausforderungen 
der neuen SAP-Metrik:  in hybriden 
SAP-Architekturen, für die neuen 
Engines sowie für die indirekte Nut-
zung (SAP Digital Access)?

Wissen Sie, wie die SAP-Lizenz-
modelle in verschiedenen SAP De-
ployment-Optionen (On Premise, 
Managed Services, Private Cloud 
und Rise, Public Cloud) angewendet 
werden?
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