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In den nächsten Jahren stehen den SAP-Kunden besondere Herausforderungen 
bevor. Neue Lösungen versprechen Innovationen, die Unternehmen dazu nutzen 
können, ihre Geschäftsprozesse nachhaltig zu verändern und zu optimieren. Aber 
auch die Integration bestehender Lösungen, für die es heute noch keine klare 
Roadmap gibt, sollte hierbei berücksichtigt werden.

Der Umstieg der bestehenden SAP ERP-Systemlandschaft auf SAP S/4HANA spielt 
dabei eine übergeordnete Rolle für jeden Kunden. Bei der Betrachtung gibt es unter-
schiedliche Aspekte, die bei der Entscheidungsfindung berücksichtigt werden müssen –
z. B. zukünftiges Betriebsmodell und Plattform der Systeme, Landschaftsarchitektur, 
zusätz licher Lizenzbedarf.

Wichtig dabei ist auch, die passenden Analyse-, Planungs- und Reportingfunktionali-
täten zu berücksichtigen, um eine bestmögliche Integration garantieren zu können.
Darüber hinaus muss die Sicherheit der Unternehmensdaten gewährleistet werden. 
Hierbei sind die Schnittstellen zu anderen Systemen, die Parametrisierung der Syste-
me, die Cloudintegrationen oder auch Änderungen in den Berechtigungskonzepten 
aufgrund der neuen Technologien wichtige Faktoren. Durch die steigende Anzahl an 
Datenquellen müssen außerdem immer mehr Unternehmensdaten erfasst, verarbeitet, 
analysiert und visualisiert werden.

WAS WIR TUN – MIT LEIDENSCHAFT!

Wir haben die Anforderungen unserer Kunden im Blick und schaffen hierfür die 
passenden Voraussetzungen mit all der benötigten Expertise, die wir entweder als 
SVA selbst oder gemeinsam mit anderen SAP-Beratungshäusern aus unserem 
Partner-Netzwerk leisten können.

Unsere Mannschaft aus SAP-Beratern und SAP-Administratoren wächst stetig weiter, 
sodass wir unsere Kunden sowohl in der Beratung als auch im Betrieb der SAP-Systeme 
mit einem großen Erfahrungsschatz unterstützen können. 
Mit einer starken Partnerschaft zu SAP, sowie auch zu vielen anderen Herstellern, 
die im SAP-Kontext zu finden sind, kann SVA ihre SAP-Expertise mit vielen weiteren 
SVA-Dienstleistungen ergänzen.

SAP-BERATUNG UND BETRIEB 
IM EINKLANG

STRATEGIE

KONZEPTION

IMPLEMENTIERUNG

BETRIEB WIR FÜR SIE.
Wir glauben daran, dass es Kunden einen echten Mehrwert bietet, wenn ihre 
SAP-Umgebung ganzheitlich betrachtet wird. Hierfür arbeiten die unterschied-
lichen SVA-Experten interdisziplinär zu  sammen, beraten lösungsorientiert und 
auch herstellerübergreifend. Mit einem entsprechenden Netzwerk an Partnern 
bieten wir unseren Kunden einen runden Ansatz für verschiedenste 
SAP-Fragestellungen.

DARUM SVA

> Langjährige Erfahrung der 
 SAP-Berater
>  Absoluter Kundenfokus und
 individuelle Lösungsumsetzung
> Erfahrung aus verschiedenen 
 S/4HANA-Projekten
> von SAP ausgezeichnet für 
 SAP HANA-Expertise
>  Synergien aus SVA-Portfolio (z.B.
 Analytics, Security, DataCenter uvm.)



SAP ANALYTICS

Wir unterstützen unsere Kunden bei der Integration von Analyse-, 
Planungs- und Reportingfunktionalitäten in SAP-Landschaften, 
sowohl mit SAP- als auch Non-SAP-Lösungen.

> Data Warehousing
> Business Intelligence
> Reporting
> Planung

SAP ALM

Wir beraten unsere Kunden dabei, wie der SAP Solution Manager 
ungeahnte Mehrwerte erzielen kann und welche Möglichkeiten 
SAP Cloud ALM für den Einsatz der SAP Cloudlösungen mit sich 
bringt, wie z.B.:

>  SAP Activate
>  Solution Documentation
> Test Management
>  ITSM/ChaRm
> und weitere …

SAP HCM/HXM
Wir beraten und betreuen unsere Kunden zu den Kernthemen 
des Personalmanagements. Dazu gehören die Bestandslösun-
gen SAP HCM, sowie auch die neuen Lösungen mit SAP HXM.

>  Administration
>  Abrechnung
>  Zeitwirtschaft
>  Organisationsmanagement

DAS SAP-PORTFOLIO DER SVA

SAP LIZENZMANAGEMENT

Wir helfen unseren Kunden bei der Verwaltung des Lizenzbe-
stands und auch bei der Ermittlung des Bedarfs an weiteren 
SAP-Lizenzen, sodass diese optimiert und weitere Investitionen 
reduziert werden können.

> Bewertung Altverträge
> Analyse der Lizenznutzung
> Optimierung/Bereinigung
> Vertragsvorbereitung

SAP SECURITY

Wir helfen unseren Kunden bei der Identifizierung von Sicher-
heitslücken, geben konkrete Handlungsempfehlungen und  
begleiten sie bei der Umsetzung der Maßnahmen.

> Systemparametrisierung
> Schnittstellen
> Benutzer und Berechtigungen
> Compliance

SAP TECHNOLOGIE

Wir unterstützen unsere Kunden beim zukünftigen Betriebs-
modell, der Plattformentscheidung über die Implementierung 
bis hin zum Betrieb der SAP-Systeme.

> Architektur von Systemlandschaften
> Sizing und Plattformauswahl
> Betriebskonzepte/HA und DR
> Installation/Upgrades/Migration/Konvertierung
> Automatisierung
> Performanceanalyse und Troubleshooting
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SIE MÖCHTEN GERNE MEHR ERFAHREN?
Wir freuen uns über Ihre Kontaktaufnahme.

Tobias Kübler, Head of Business Line SAP
Tel.: +49 160 9056 0028, tobias.kuebler@sva.de

SVA gehört zu den führenden Systemintegratoren Deutschlands und beschäftigt 
mehr als 2000 Mitarbeiter an 26 Standorten. Das unternehmerische Ziel von SVA ist 
es, hochwertige IT-Produkte der jeweiligen Hersteller mit dem Projekt-Know-how, 
den Dienstleistungen und der Flexibilität von SVA zu verknüpfen, um so optimale 
Lösungen für die Kunden zu erzielen. 

Die fachlichen Fokusbereiche von SVA sind: 
 
>  Agile IT & Software Development 
>  Big Data Analytics & IoT
>  Business Continuity
>  Datacenter Infrastructure
>  Digital Process Solutions
>  End-User Computing
>  IT Security
>  Mainframe
>  SAP


