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Mergers & Acquisitions (M&A) sind Meilensteine in der Unternehmens-
entwicklung. Sie versprechen Wachstum, neue Märkte, Synergien – 
bringen jedoch auch erhebliche technologische Herausforderungen 
mit sich. Für Unternehmen mit 100 bis 5.000 Mitarbeitenden wird die 
IT dabei schnell zum kritischen Erfolgsfaktor: Veraltete Systeme, 
inkonsistente Daten oder fehlende Schnittstellen können Synergien 
blockieren, Risiken bergen oder zu kostspieligen Verzögerungen führen.

Als spezialisierter IT-Dienstleister begleiten wir unsere Kunden über 
den gesamten M&A-Zyklus hinweg – mit fundierter, strategischer 
IT-Beratung, die genau dort ansetzt, wo technologische Klarheit und 
operative Sicherheit gefragt sind.

STRATEGISCHE IT-BERATUNG 
BEI MERGERS & ACQUISITIONS

Smarte IT-Strategien 
für nachhaltigen 
Transaktionserfolg

Für wen wir arbeiten

  Wachstumsstarke Mittelständler mit 
	 Expansionsplänen
  Unternehmensgruppen bei 
	 Restrukturierungen
  Familienunternehmen beim strategischen 

Zukauf oder Verkauf
  Beteiligungsgesellschaften und Private 

Equity bei IT-Assessments

STABILE IT ALS ERFOLGSFAKTOR FÜR JEDE TRANSAKTION

Analyse & 
Auftragsklärung

Initialisierung
IT-M&A-Projekt

Entwicklung
IT-Zieldesign

IT-Transition IT-Transformation

Implementierung
IT-Zielumgebung

UAT und 
Cut-over

Strategisches IT-Consulting während 
des gesamten M&A-Zyklus

Business IT
End-User Computing und Support
IT-Infrastruktur und Funktionale IT
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1. 	IT Due Diligence – 
	 Risiken erkennen, Klarheit schaffen

	 Wir liefern fundierte Bewertungen der bestehenden 
	 IT-Landschaft eines Zielunternehmens:
  Technische Analyse von Infrastruktur, Systemen und 
	 Applikationen
  Bewertung von IT-Kosten, Lizenzen, Wartungsverträgen 
	 & Cloud-Abhängigkeiten
  Prüfung auf Cyber Security, Datenschutz & Compliance
  Einschätzung technischer Schulden und Integrations-
	 hürden

3. 	IT-Integration & Transition Management – 
	 Sicher durch die Veränderung

	 Während der Integrationsphase sorgen wir für Stabilität, 
Transparenz und Effizienz:

  	Steuerung der IT-bezogenen Teilprojekte & Stakeholder
  	Migration von Systemen und Daten ohne Betriebs-
	 unterbrechung
  	Begleitung von Change-Management und Schulungs

maßnahmen
  	Aufbau eines skalierbaren, zukunftssicheren IT-Betriebs

UNSERE LEISTUNGEN IM ÜBERBLICK

2. 	IT-Zielbild & Integrationsstrategie – 
	 Zukunftsfähige Strukturen planen

	 Mit einem klaren IT-Zielbild unterstützen wir unsere 
	 Kunden bei der Vorbereitung und Umsetzung von 
	 Integration oder Transformation:
  	Entwicklung einer skalierbaren IT-Architektur
  	Konsolidierung von Applikationen & Plattformen
  	Planung von Datenmigration, Schnittstellen und 
	 Systemharmonisierung
  	Entwicklung einer Roadmap mit Umsetzungsprioritäten 	

und Meilensteinen 

4. 	IT-Separation & Carve-out-Management – 
	 Souveräne Trennung ohne Kontrollverlust

	 Auch bei Desinvestitionen oder Unternehmensausgliede
rungen sichern wir einen stabilen IT-Betrieb auf beiden Seiten:

  	Definition von Carve-out-Szenarien & Übergangsmodellen 
(Transition Service Agreements, TSA)

  	Entkopplung von Daten, Systemen & Lizenzen
  	Aufbau neuer IT-Strukturen im Zielunternehmen
  	Absicherung regulatorischer Anforderungen & 
	 Datenschutz

Sie planen einen Unternehmenskauf, eine Fusion oder einen Verkauf?
Dann sprechen Sie uns gerne an!

KONTAKT
Martin Hekel
Senior Consultant
consulting@sva.de

SVA System Vertrieb Alexander GmbH
Borsigstraße 26
65205 Wiesbaden
www.sva.de

Ihr Nutzen – unsere Stärke

  	Technologische Klarheit: Wir schaffen ein tiefes Verständnis der IT-Landschaft und ihrer 
	 Wechselwirkungen mit Geschäftsprozessen.
  	Nachhaltige Synergien: Durch gezielte Konsolidierung und strategische Ausrichtung der IT 

steigern wir Effizienz und Wirtschaftlichkeit.
  	Risikominimierung: Unsere strukturierte Vorgehensweise schützt vor unerwarteten 
	 Ereignissen und ungeplanten Folgekosten.
  	Reibungslose Umsetzung: Mit praxiserprobten Methoden und interdisziplinären Teams 

sichern wir eine stabile Transformation – auch im laufenden Betrieb.

ÜBER UNS
Die SVA System Vertrieb Alexander GmbH ist einer der führenden 
deutschen System-Integratoren und verknüpft hochwertige 
IT-Produkte mit Projekt-Know-how und Flexibilität zu optimalen 
Lösungen. Branchenunabhängige Kernthemen sind Datacenter, 
Business Continuity, Digital Process Solutions und SAP, ergänzt mit 
Expertise zu modernen Anforderungen wie Cloud, Cyber Security, 
Big Data & AI, Modern Workplace sowie Agile IT & Software 
Development.


